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КОМ
ПАНИЯ

Игорь Елисеев, Олег Пушкарев (КОМПЭЛ)

WAVECOM – РЕШЕНИЕ 
ДЛЯ ОТВЕТСТВЕННЫХ 
РАЗРАБОТОК

О применении продукции Wavecom в России, особенностях этой 
продукции, «российских» перспективах Wavecom и работе компа-
нии КОМПЭЛ по продвижению изделий компании на рынок и по 
поддержке разработчиков в интервью редактору «Новостей элек-
троники» Геннадию Каневскому рассказывают ведущие специалис-
ты бизнес-направления беспроводной продукции КОМПЭЛа Игорь 
Елисеев и Олег Пушкарев.

Геннадий Каневский: Если 
представить объем мирового про-
изводства GSM-модемов и мо-
дулей в виде некоей карты, ка-
кую ее часть занимает продукция 
компании Wavecom? Где области 
пересечения с другими компани-
ями, и какую продукцию, произ-
водимую Wavecom, можно счи-
тать уникальной?

Олег Пушкарев: Компания 
Wavecom занимает 30-40% миро-
вого рынка. Основными конкурен-
тами компании являются Siemens 
и ряд компаний из Юго-Восточ-
ной Азии. Что касается уникаль-
ности, то, в отличие от всех дру-
гих производителей, Wavecom 
представил на рынок новый класс 
продукции – «беспроводной про-
цессор». За этим понятием стоит 
уникальное свойство GSM-моду-
лей Wavecom: способность выпол-
нять программу пользователя, ре-
ализуя концепцию изначального 
закладывания в разработку бес-
проводных возможностей. Клас-
сическим подходом был бы та-
кой: «Мы разработали изделие, 
и к нему нужно добавить функ-
цию беспроводной связи. Присо-
единим к нему GSM-модем, тем 
самым повысив стоимость уст-
ройства». В отличие от этого, в 
подходе, практикуемом Wavecom, 
предполагается, что разработчик, 
изначально задумавший реализо-
вать в устройстве функции бес-

проводной связи, использует в 
качестве ядра беспроводной про-
цессор Wavecom. Этот процессор 
будет не только обеспечивать ка-
нал связи, но и станет вычисли-
тельным «сердцем» системы, обес-
печивая связь с внешним миром 
через большое количество интер-
фейсов и работая под ОС реаль-
ного времени (скоро она будет и 
многозадачной).

Г.К.: Каковы основные сферы 
применения продукции Wavecom 
в России? Какие из них, на ваш 
взгляд, являются наиболее перс-
пективными? В каких данная про-
дукция еще не востребована, но 
вполне могла бы быть применена?

Игорь Елисеев: Основные сфе-
ры – традиционные сферы приме-
нения подобной продукции. Это 
системы охраны и обеспечения 
безопасности, системы промыш-
ленной телеметрии (передача ин-
формации об удаленном объекте 
на диспетчерский пульт) и систе-
мы связи. В области связи самым 
перспективным приложением в 
России являются устройства кол-
лективного доступа в сети связи – 
беспроводные таксофоны. 

На рынке России присутству-
ет большое количество дешевых 
GSM-модулей, произведенных в 
Юго-Восточной Азии. Многие раз-
работчики применяют эти модули. 
Где в этом случае ниша Wavecom? 
В первую очередь, в тех приложе-

ниях, где требуется очень высо-
кое качество, высокая надежность 
и уникальные возможности этих 
модулей. Например, среди систем 
обеспечения безопасности есть как 
потребительские продукты массо-
вого применения, так и, скажем, 
системы охраны для атомных 
электростанций. В первом случае 
вполне подойдут и модемы азиат-
ских производителей, но во вто-
ром речь идет об изделии высокой 
степени надежности, то есть – о 
Wavecom. Если разрабатывается 
стационарный беспроводной теле-
фон для дачи – также применимо 
недорогое азиатское изделие, а вот 
в случае таксофона, работающего 
в непростых погодных условиях и 
с большой нагрузкой, без модуля 
Wavecom не обойтись. Как прави-
ло, изделия Wavecom работают в 
расширенном температурном диа-
пазоне, от -40°С, что немаловажно 
для российских условий.

Г.К.: Составляют ли в России 
GSM-модемы производителей из 
Юго-Восточной Азии, про кото-
рые здесь уже упоминали, кон-
куренцию продукции Wavecom? 
В чем преимущество продукции 
Wavecom?

И.Е.: На самом деле говорить 
о конкуренции в данном случае 
некорректно, так как эти про-
дукты занимают разные рыноч-
ные ниши. Они предназначены 
для решения разного круга задач. 
Wavecom предлагает продукцию 
высокого качества и надежности с 
уникальными функциональными 
возможностями, а азиатские про-
изводители – упрощенные реше-
ния, поддерживающие лишь базо-
вые функции передачи данных в 
сетях GSM. Они не соответствуют 
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требованиям сегодняшнего дня, 
предъявляемым на M2M-рынке.

О.П.: Можно добавить, что 
сравнивать продукцию Wavecom 
и продукцию азиатских произво-
дителей только по цене также не 
совсем правильно. Есть такое по-
нятие, как жизненный цикл из-
делия. Этот цикл включает под-
держку разработчика, изменение 
программного обеспечения, выяв-
ление ошибок, реагирование на 
смену настроек сети операторами 
и т.д. Нужно проанализировать, 
какое из изделий в конечном сче-
те обойдется дешевле, если воз-
никнет необходимость вносить 
изменения. Wavecom предлагает, 
например, проверенные решения 
обновления ПО через эфир, оп-
тимизацию ПО для конкретного 
(в данном случае – российского) 
рынка. У производителей из Юго-
Восточной Азии политика другая: 
продал – и забыл.

Г.К.: Какую помощь готова 
оказывать компания КОМПЭЛ, 
как официальный дистрибьютор 

Wavecom в России, разработчи-
ку электроники, решившему при-
менить продукцию этого произво-
дителя в своей разработке?

О.П.: КОМПЭЛ оказывает 
поддержку на всех этапах проек-
та, от выбора элементной базы до 
сопровождения готовой продук-
ции. Инженеры нашей компании, 
являющейся официальным дист-
рибьютором Wavecom, проходили 
обучение на тренинговых курсах 
компании в Париже и являются 
специалистами, сертифицирован-
ными компанией-производителем. 
Техническая поддержка Wavecom 
делится на несколько уровней. Во-
первых, общее информирование 
об основных свойствах продукции 
и об ее применении в виде техни-
ческих презентаций и семинаров. 
Более детальная поддержка вклю-
чает анализ аппаратных решений 
клиента, дабы еще на этапе разра-
ботки схемы выявить неточности 
и ошибки, которые порой дорого 
обходятся в такой высохотехно-
логичной сфере. 

Отмечу, что КОМПЭЛ выпус-
тил на русском языке, в серии 
«Библиотека КОМПЭЛа», книгу, 
посвященную командам управ-
ления модемами Wavecom. Пока 
это – единственное издание тако-
го рода на российском рынке.

И.Е.: Добавлю, что мы регу-
лярно проводим для разработчиков 
конференции и семинары, посвя-
щенные новым возможностям про-
дукции Wavecom. Там рассмат-
риваются конкретные примеры 
применения этих устройств – как 
аппаратные, так и программные. 
Кроме этого, потребители продук-
ции Wavecom имеют возможность 
пройти обучение непосредствен-
но на базе компании, и КОМПЭЛ 
может организовать для них такие 
курсы, если они выразят желание. 
Мы периодически приглашаем спе-
циалистов из Wavecom, которые 
проводят тренинги для российских 
разработчиков. И, наконец, мы ре-
гулярно публикуем информацион-
ные материалы о Wavecom в рос-
сийских периодических изданиях.


